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 گزارش »فرهیختگان« درباره وضعیت صادرات 
شرکت‌های کوچک و متوسط دانش‌بنیان  

پذیرش ریسک در شرکت‌های کوچک
فرهیختگان|  ش��رکت‌های دانش‌بنیان در چند س��ال اخیر از رش��د کمی فوق‌العاده‌ای 
برخوردار بوده‌اند و با حمایت‌های متعددی که از سوی دولت و به‌خصوص معاونت 
علمی و فناوری صورت پذیرفته اس��ت، توانسته‌اند تا حدودی در بازار داخلی ورود 
کنند، اما هنوز راهی طولانی برای نفوذ و رسوخ در صنعت و کسب سهم بیشتر از بازار 
خارجی در پیش دارند. شرکت‌هایی که توانسته‌اند تا حد زیادی از مرحله تجاری‌سازی 
عبور کنند و گردش مالی به نسبت قابل‌قبولی در داخل کشور داشته باشند و محصولات 
تولیدی آن شرکت‌ها دارای ویژگی‌های فنی و کارکردی مناسب و قابل ارائه در سطح 
بین‌الملل اس��ت، تمایل دارند در بازار بین‌المللی حضور یابند و وارد چرخه صادراتی 
شوند. با بررسی وضعیت شرکت‌های کوچک و متوسط دانش‌بنیان، چالش‌هایی در این 

خصوص مطرح است که از دو منظر داخلی و خارجی به آن می‌پردازیم. 

  چالش‌ها از منظر داخلی
مدیران اغلب شرکت‌ها با دیدگاه بازار داخلی به بازار بین‌الملل می‌نگرند و محتوای فنی 
و بازرگانی در سطح برندهای بین‌المللی ندارند. چنین شرکت‌هایی ساختار بازرگانی 
بین‌المللی ندارند و در بس��یاری از مواقع شخص مدیرعامل، امور مربوطه را پیگیری 
می‌کند. آنها حداکثر یک کارمند بازرگانی برای تمرکز بر واردات مواد اولیه موردنیاز 
در ای��ن بخش دارند و جز در موارد محدودی نتوانس��ته‌اند به موفقیت قابل‌توجهی 
برس��ند. حتی شرکت‌هایی که به نسبت وضعیت بهتری دارند و عمر سه، چهار ساله 

در عرصه بین‌الملل و حضور فعال در نمایشگاه‌های خارجی، 
در هزینه کردن برای مسائل بازرگانی و تبلیغات دارند، احتیاط 
می‌کنند، زیرا حجم فعالیت‌های بازرگانی زیاد اس��ت و چنین 
اموری نیاز به هزینه‌های بسیار دارد. این درحالی است که اکثر 
ش��رکت‌های دانش‌بنیان از نظر مالی، وضعیت پایداری ندارند. 
همین امر موجب کند شدن روند توسعه صادرات آنها می‌شود. 
اغلب ش��رکت‌ها نسبت به بازار هدف محصولات و همچنین 
ارزیابی محصول خود در مقایس��ه با رقبا و اینکه چقدر مزیت 
رقابتی دارند، بی‌اطلاع یا کم‌اطلاع هستند و بسیاری از اطلاعات 
شرکت‌ها مبنی‌بر اینکه محصولات‌شان دارای مزیت‌های فنی و 
قیمتی نسبت به محصولات مشابه خارجی و برندهای مطرح 
هستند، دقیق نیست. به‌عنوان مثال در بحث مقایسه قیمت، قیمت 
داخلی محصولات خود را با قیمت وارداتی محصولات مطرح 
به ایران مقایسه می‌کنند، درصورتی‌که این قیاس برای پیشنهاد 
دادن کالای تولیدی در یک بازار ثالث کاملا اشتباه است. چون 
قیمت محصولات وارداتی به دلیل هزینه حمل، گمرک، بیمه، 
سود توزیع‌کننده و نماینده محلی، به‌طور قابل‌توجهی بیش از 
قیمت عرضه‌شده داخلی است. با توجه به تحریم‌های سال‌های 

اخیر این هزینه‌ها بیش��تر و قیمت عرضه ش��ده محصولات خارجی در ایران تا حد 
زیادی گران‌تر از قیمت کالا در کشورهای دیگر است. نیازهای اولیه صادراتی در اکثر 
شرکت‌ها وجود ندارد. این نیازها شامل عکس صنعتی با کیفیت و از زوایای درست، 
وجود جدول مقایسه‌ای محصول یا تجهیز با رقبای خارجی از نظر کیفیت و قیمت، 
داشتن گواهینامه‌ها و ملزومات و اسناد لازم برای صادرات، داشتن پروفایل حرفه‌ای 
و کامل ش��رکت و دستگاه‌هاس��ت. این موارد باید شامل تمامی افتخارات، مقالات و 
دستاوردهای شرکت و محصولات باشد. از همه مهم‌تر اینکه در اغلب کاتالوگ‌های 
انگلیسی -که حداقل تا هفتاد درصد تشابه ظاهری و کیفی با محتویات کاتالوگ‌های 

برندهای برتر را دربرداشته باشد؛ بدون ضعف محتوا- وجود داشته باشد.

  چالش‌ها از منظر بین‌المللی
علی‌رغم توس��عه علمی و تحقیقاتی کشور در سال‌های اخیر، متاسفانه هنوز ذهنیت 
بین‌المللی درباره جایگاه ایران به دلایل مختلف، چندان مثبت نیست و بعد از حضور 
میهمانان خارجی و شرکت در نمایشگاه‌های نانو‌فناوری و ساخت ایران، بعضا از اینکه 
ایران در بعضی از زمینه‌ها دارای فناوری و تجهیزات پیش��رفته است، متعجب شدند. 
بنابرای��ن ضرورت دارد علاوه‌بر تمرکز روی تقویت برند ملی از طریق ارتقای کیفی 
محصولات، صادرات از طریق برندهای واسطه خارجی نیز مدنظر قرار گیرد. هنوز سایه 
تحریم‌های بین‌المللی در همکاری با ایران تاثیر منفی دارند. به‌خصوص این موضوع در 
مذاکره با شرکت‌های اروپایی که دارای گستره بین‌المللی هستند، قابل مشاهده است.  
کشورهای پیشرفته در حوزه صادرات فناوری و تجهیزات پیشرفته دارای سابقه چندین 
10 ساله هستند و شبکه‌های توزیع‌کننده و خدمات پس از فروش گسترده‌ای در سطح 
جهان دارند و بسیاری از متقاضیان بین‌المللی ترجیح می‌دهند از برندهای مطرح در این 
خصوص خرید کنند. در حوزه medium tech هم کش��ورهایی نظیر چین و هند 
به صورت انبوه و گسترده در بازارهای بین‌المللی حضور دارند. البته در موارد زیادی 
کیفیت محصولات ایرانی را ندارند، اما تجارت بین‌المللی‌شان مانند ایران با محدودیت 

رو‌به‌رو نیست و در اکثر موارد نیز قیمت‌های رقابتی‌تری دارند. 

 )SME( راهکارهای توسعه صادرات شرکت‌های کوچک و متوسط  
EMC دانش‌بنیان از طریق شرکت‌های تخصصی

ب��ا توجه ب��ه مش��کلات و چالش‌های پیش‌روی ش��رکت‌های کوچک و متوس��ط 
دانش‌بنیان برای صادرات، یکی از راهکارها و ابزارهای مناسب توسعه صادرات، ایجاد 
شرکت‌های تخصصی مدیریت صادرات و حمایت از آنها از سوی معاونت علمی و 
فناوری است. همچنین لازم است شرکت‌های دانش‌بنیان برای همکاری بلندمدت با 
شرکت‌های تخصصی مدیریت صادرات به‌منظور پیشبرد امور صادراتی خود ترغیب 
و تشویق شوند. مزیت‌های عمده‌ای که در همکاری با شرکت‌های تخصصی مدیریت 
صادرات وجود دارد، به این صورت اس��ت که این ش��رکت‌ها به دلیل ماهیت خود، 
دارای ش��بکه وسیعی از شرکت‌ها و افراد موثر خارجی در کشورهای هدف هستند. 
درحالی که ایجاد چنین شبکه‌ای برای شرکت‌های کوچک و متوسط یا ممکن نیست 
یا بس��یار زمان‌بر و پرهزینه خواهد بود. مزیت دیگری که همکاری با ش��رکت‌های 
تخصصی مدیریت صادرات برای ش��رکت‌های دانش‌بنیان در برخواهد داشت، این 
اس��ت که س��بد محصولات ش��رکت‌های مدیریت صادرات در یک گروه صنعتی و 
فناوری و به صورت خوش��ه‌ای است و از این جهت بازارهای مشترک ایجاد می‌کند 
و ممکن است محصولات چندین شرکت را پوشش دهد. در صورتی‌که شرکت‌های 
دانش‌بنیان بخواهند تمام اقدامات بازاریابی و مذاکره و صادرات را به عهده بگیرند، باید 

به صورت مستقل همه هزینه و ریسک شناسایی بازار جدید را تقبل کنند.

آکادمــــــی خبر خانــــــه

    استفاده از تکنولوژی فراصوت
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در بعضی موارد از تکنولوژی فراصوت استفاده می‌کنیم. این در مواردی است 
که فشار و دمای مخزن با محیط یکی باشد و ماده داخل مخزن شرایط خاصی 
نداشته باشد، اما در صورتی که دما و فشار بالا باشد یا ماده داخل مخزن، مایعی باشد 
که بخار می‌کند یا خورنده اس��ت، برای اندازه‌گیری س��طح، تکنولوژی رادار به کار 
برده می‌ش��ود. هر جایی که در صنعت، به جای اس��تفاده از نیروی انسانی، شرایط با 
استفاده از ابزار کنترل شود، اتوماسیون صنعتی داریم. مثل خط تولید کارخانه‌ها. تمرکز 
ما در اتوماس��یون صنعتی بر صنایع کوچک است با رویکرد کاهش مصرف انرژی. 
مثلا در آجرپزی ما به شیوه کاملا سنتی عمل می‌کنیم. یک نیرو داریم که دما و همه 
فاکتورهای لازم را براس��اس تجربه تنظیم می‌کند و آجر عمل می‌آید ولی با استفاده 
از اتوماسیون صنعتی شما نیازی به نیروی انسانی ندارید و می‌دانید برای پخت فلان 
نوع آجر با کیفیت و رنگ مشخص، شرایط کوره باید به چه شکل باشد. همچنین در 
گلخانه‌ها می‌توان با استفاده از اتوماسیون صنعتی، نور، دما، رطوبت و به‌طور کلی تمام 

فاکتورهای مورد بحث را درحالت ایده‌آل نگه داشت. 

    به ما اعتماد نداشتند
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همان زمان نمونه‌های آمریکایی و آلمانی محصول ما در بازار بود. صنعت به 
ما پروژه نمی‌داد. ما فعالیت‌های تحقیق و توس��عه‌مان را ادامه دادیم تا بتوانیم 
نمونه اولیه را بسازیم. صنایع ما را قبول نداشتند. درنهایت قبول می‌کردند روی یک 
مخزن به صورت آزمایشی کار کنیم. اولین محصول‌مان را سال 93 فروختیم. در این 
مدت، درآمد ش��رکت از محل انجام پروژه‌های دیگ��ری بود که لزوما ربطی به کار 
اصلی شرکت نداشت. پروژه‌های کوچکی بود که با صنایع کوچک و دانشگاه تعریف 
می‌کردیم و انجام می‌دادیم. گاهی هم قطعات ساده و کوچک می‌ساختیم. درنهایت 

هم تمام درآمدمان را برای پیشبرد کار اصلی شرکت صرف می‌کردیم. 

    سرمایه‌ای نداشتیم

 6
در واقع آن ابتدا هیچ پولی نداش��تیم. دو دانش��جو بودیم که در ش��هرک 
مس��تقر ش��دیم و ش��هرک به ما 13میلیون تومان وام برای سه سال داد تا 
بتوانیم محصول‌مان را تکمیل کنیم. پس از آن نیز همان‌طور که گفتم، درآمدهای 
ش��خصی از محل پروژه‌های دیگ��ر را صرف ای��ن کار می‌کردیم. گاهی همین 
پروژه‌ها هم هزینه کار را تامین نمی‌کرد و مجبور می‌شدیم وام بگیریم. روزهای 
خیلی س��ختی بود و ما سعی می‌کردیم از کانال‌های مختلف، هزینه‌های شرکت 
را تامین کنیم. من هیچ‌وقت کارمند جایی نبودم، اما ش��رایط کارمندی را همیشه 
در این ش��رکت داشتم. من همیش��ه زودتر از همه به شرکت می‌آیم و دیرتر از 

همه هم می‌روم.

    هرچه بیشتر می‌گذرد، خطر بزرگ‌تر می‌شود
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آن ابتدا اگر ورشکست می‌شدیم، درنهایت 30 میلیون تومان بدهکار می‌شدیم، 
اما الان وام‌هایی که می‌گیریم در حدود 500 میلیون یا 800 میلیون تومان است؛ 
ریسک بیشتر است و نگرانی‌ها هم همین‌طور. به‌خصوص در شرایط فعلی کشور که 
صنایع بودجه ندارند و نمی‌توانند از ما خرید کنند. اما چیزی که باعث می‌شود بر این 
شرایط سخت فائق بیاییم و پا پس نکشیم، یکی علاقه‌ای است که به حوزه تولیدات 
های‌تک داریم. درحال حاضر در ایران ما تنها تولیدکننده این محصولات هس��تیم و 
رقبای ما در بازار شرکت‌های آلمانی و آمریکایی هستند و کیفیت محصولات ما معادل 
محصولات خارجی است. دلیل دیگری که توانستیم در برابر مشکلات مقاومت کنیم، 
هدف‌ها و اولویت‌های ش��خصی‌مان بود. همیش��ه دوست داشتیم کاری کنیم که در 
کشورمان ارزش‌افزوده ایجاد کند. برای اینکه با فرهنگ مصرف‌گرایی مبارزه کنیم و 
چشم‌مان به دست دولت نباشد. باید در نظر داشت که تولید و تحقیق‌های این‌چنینی 
زودبازده نیست. ما آن زمان که کارمان را شروع کردیم، این را قبول داشتیم و منتظر 
موفقیت زودبازده نبودیم. ما به این کار علاقه داش��تیم، می‌دانستیم باید صبر کنیم و 
ناامید نشویم. به همین دلیل علی‌رغم همه ناملایمات، به کارمان ایمان داشتیم و معتقد 
بودیم کار ارزشمندی است. حتی اگر الان وضعیت مالی‌مان خوب نباشد، همین که 

توانسته‌ایم تاثیر کوچکی در صنعت کشور بگذاریم، برایمان مایه دلگرمی است. 

گفت‌وگو با محبوبه ایلدرآبادی، کارآفرین دانشگاهی   

فرهنگ کارآفرینی
و استقلال از دولت

روناک حس��ینی| ب�ا وجود آنکه هیچ‌وق�ت منابع مالی آنچنانی در اختیار نداش�ته و با س�ختی و 
پله‌پله کارش را پیش برده، حرف‌هایش به هیچ‌عنوان بوی یأس و خس�تگی نمی‌دهد. محبوبه 
ایلدرآبادی که با کمک همسرش شرکت سخت‌افزاری و نرم‌افزاری راه انداخته و مدیرعامل این 
شرکت است، اعتقاد دارد برای ایجاد ارزش‌افزوده، باید سختی کشید و نباید چشم کارآفرینان 
به دس�ت دولت باش�د. او چیزهایی که در این شرکت به دس�ت آورده را بالاتر از مسائل مادی 

می‌داند و علی‌رغم همه مشکلات، آینده شرکت خود را بسیار روشن می‌بیند.

مدیران اغلب 
شرکت‌ها با 
دیدگاه بازار 

داخلی به 
بازار بین‌الملل 

می‌نگرند و 
محتوای فنی 

و بازرگانی در 
سطح برندهای 

بین‌المللی 
ندارند. چنین 
شرکت‌هایی 

ساختار بازرگانی 
بین‌المللی ندارند 
و در بسیاری از 
مواقع شخص 

مدیرعامل، 
امور مربوطه را 
پیگیری می‌کند

    حضور در صنعت
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م��ا در دو حوزه فعالیت می‌کنیم: یکی تولی��د تجهیزات ابزار دقیق و دیگری 
اتوماسیون صنعتی. اساسا هرجایی در صنعت که نیاز به اندازه‌گیری، نشان دادن 
و کنترل یک پارامتر وجود داشته باشد، از تجهیزات ابزار دقیق استفاده می‌شود. مثل 
وقتی می‌خواهند در یک محیط صنعتی دما را در محدوده خاصی نگه دارند یا اندازه 
ماده را در یک مخزن مش��خص کنند و... در اصل تجهیزات ابزار دقیق، حوزه بسیار 
گس��ترده‌ای اس��ت و در همه صنایع بزرگ و کوچک کاربرد دارد. ما در این بخش، 
تجهیزات اندازه‌گیری سطح را تولید می‌کنیم که بالای مخازن نصب می‌شود و بدون 
تماس با ماده داخل مخزن، س��طح ماده را اندازه می‌گیرد. این در همه صنایعی که با 
مخزن س��ر و کار دارند، استفاده می‌شود اعم از نفت، گاز، پتروشیمی، تولید رنگ و 
روغن صنعتی و نباتی، تولید لبنیات، مواد خوراکی، مواد شوینده و... همه اینها مخازنی 
دارند که یا در فرآیند تولید یا در زمان نگهداری محصول از آنها اس��تفاده می‌ش��ود. 
محصول دیگر ما در حوزه ابزار دقیق، سنسور اندازه‌گیری دماست. کوره‌های عملیاتی 
حرارتی، آجرپزی و صنایعی از این دست، نیاز دارند که دما را در محدوده خاصی نگه 
دارند تا محصول، کیفیت مناسبی داشته باشد. همچنین فلیم دیتکتور و فلیم اسکنر را 
تولید می‌کنیم که در صنایعی به کار می‌رود که با شعله سر و کار دارند و برایشان مهم 
است شعله با چه کیفیتی می‌سوزد. مثلا در بویلرهای نیروگاهی، باید کنترل کنند و 
ببینند آیا برای ایجاد شعله، گاز و هوا به صورت بهینه ترکیب می‌شوند یا خیر. جالب 

است بدانید در مورد اندازه‌گیری سطح ما از دو روش استفاده می‌کنیم.

 توسط پژوهشگران ایرانی
انجام شد

 ساخت باتری یون لیتیوم
با الکترولیت آبی و ولتاژ بالا

فرهیخت��گان|  مع��اون پژوه��ش و 
فناوری دانش��گاه اراک از موفقیت 
پژوهشگران این دانشگاه در ساخت 
باتری یون لیتیوم ایمن با الکترولیت 
آبی و ولتاژ بالا )3/7 ولت( خبر داد. 
علیرضا فضلعلی ب��ا بیان جزئیات 
این ط��رح از انجام ای��ن پژوهش 
در قال��ب پروژه دکتری مهندس��ی 
ش��یمی خب��ر داد. فضلعلی گفت: 
»سنتز و ساخت غشاهای سرامیکی 
هادی یون لیتیوم با قابلیت هدایت 
ب��الا و پای��داری الکتروش��یمیایی 
مناسب برای نخستین بار در ایران 
در این طرح انجام پذیرفته اس��ت. 
صنایع الکترونی��ک و حمل و نقل 
ام��روزه نیازمند باتری‌ه��ای ایمن 
برای ذخیره‌سازی انرژی الکتریکی 
هستند. انفجار باتری‌های یون لیتیوم 
حاوی الکترولیت آلی در گوشی‌های 
تلفن همراه و خودروهای هیبریدی 
نمونه‌هایی هس��تند ک��ه ضرورت 
س��اخت باتری‌ه��ای ایم��ن را دو 

چندان می‌کند. 

 عضو هیات علمی 
 گروه مهندسی برق 

دانشگاه آزاد اسلامی تاکید کرد
 ایجاد اشتغال 

با احداث نیروگاه زباله‌سوز

فرهیخت��گان| عضو هی��ات علمی 
گروه مهندس��ی برق دانشگاه آزاد 
گف��ت: »زباله‌ه��ا در خرم‎آب��اد به 
صورت س��نتی امحا می‎شوند که 
این امر فقط معضل محیط زیست 
شده اس��ت.« هاجر باقری‌طولابی 
در نشستی اظهار کرد: »در خرم‎آباد 
زباله به وفور یافت می‎شود؛ زباله‎ای 
که فقط معضل محیط زیست شهر 
شده اس��ت. آخرین خبر در مورد 
احداث کارخانه بازیافت زباله در 
ش��هر خرم‎آباد تقریبا مربوط به دو 
سال پیش اس��ت و خبر جدیدی 
در این زمینه نشر داده نشده و این 
یعنی زباله‎ها هنوز معضل شهر ما 
هس��تند و به صورت س��نتی امحا 
می‎ش��وند که مش��کلات این نوع 
امحا مدت‌هاست گریبانگیر اهالی 
به‌خصوص ساکنان منطقه کمالوند 
و اط��راف آن ش��ده اس��ت. اگ��ر 
نیروگاه زباله‌سوزی برای خرم‎آباد 
احداث ش��ود، ع�الوه ب��ر تولید 
برق از ای��ن زباله‌های تجدیدپذیر 
و مزایای اقتص��ادی و صنعتی آن 
و ایجاد ش��غل برای جوانان شهر، 
منجر به حل کامل مش��کل زباله و 
حومه ش��ده و پروژه‎ای بسیار مهم 
برای حفظ محیط‌زیست این منطقه 
محسوب می‎شود.« به گفته باقری، 
برای طراحی نیروگاه زباله س��وز، 
لازم است مطالعات فنی، اقتصادی 
و زیس��ت محیط��ی لازم صورت 
گیرد. در این راس��تا باید زباله‎های 
ش��هر از لحاظ فیزیکی و شیمیایی 
به دقت م��ورد مطالعه قرار گیرند 
و ارزش حرارتی آنها معلوم شود. 
اج��زای اصلی نیروگاه زباله‌س��وز 
عبارتند از انبار زباله، کوره، بویلر، 
فیلتر، دودکش و سیکل بخار.  پس 
از جمع‌آوری ضایعات از س��طح 
ش��هر، زباله‌ها به انبار زباله منتقل 
شده و در دوره‎های زمانی مناسب 
به کوره نیروگاه تزریق می‎ش��وند.  
در ای��ن مرحله گازهای حاصل از 
احتراق وارد بویلر بازیاب ش��ده و 
ب��ا عبور از روی س��وپر هیتر داغ، 
آب اشباع ش��ده را به بخار تبدیل 
می‎کنن��د. بخار س��وپر هیتر تولید 
ش��ده منجر به چرخ��ش پره‌های 
توربین و روتور ژنراتور نیروگاه و 

در نتیجه تولید برق می‎شود.

فرهیخت��گان| رئی�س کارگروه حقوق ش�ورای تحول و ارتقای علوم انس�انی، از تصویب اولیه رش�ته 
کارشناسی ارشد حقوق انرژی خبر داد.

س�ید‌فضل‌الله موسوی گفت: »برنامه رش�ته حقوق در مقطع کارشناسی تدوین و به وزارت علوم ابلاغ 
شده و آنها نیز آن را امسال به دانشگاه‌ها ابلاغ کرده‌اند. در مقطع کارشناسی ارشد نیز حدود ۱۰ رشته 
در حال بررس�ی و بازنگری کارشناس�ان و حقوقدانان از دانشگاه های مختلف است. رشته کارشناسی 
ارشد حقوق انرژی هم مربوط به پژوهشگاه وزارت نیرو تصویب اولیه شده و نیاز به اصلاحات دارد که 

امیدوارم آن هم انجام شود.«

رشته کارشناسی ارشد حقوق انرژی تصویب شد

 محبوبه ایلدرآبادی
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 معاون آموزشی واحد علوم و تحقیقات: 

ستاد ثبت نام سال تحصیلی جدید در واحد علوم و تحقیقات فعال شد

30

امام جمعه آمل در بازدید از دانشگاه آزاد اسلامی:

دانشگاه آزاد می تواند بهترین نقش درتولید علم و ثروت را ایفا کند

46

معاون آموزش و تحصیلات تکمیلی دانشگاه آزاد اسلامی استان قم:

تمامی رشته های واحد قم به جز گروه پزشکی بدون آزمون است

20

18

انگجی:

صلاحیت های عمومی برای جذب 
هیات علمی با دقت نظر بررسی شود

در‌این‌شماره‌می‌خوانید

ویژه نامه هفتگی 
اخبار واحدهای دانشگاه آزاد اسلامی 
دوره جدید، شماره 302 
شماره پیاپی:  2046

دو   شنبه 29 شهریور 1395    
قیمت: 200 تومان

رئیس واحد تهران مرکزی عنوان کرد؛ 

 تفویض اختیار به مدیران گروه 
برای تسریع امور دانشجویان

در جلسه ستاد هماهنگی اربعین دانشگاه آزاد اسلامی واحد ایلام اعلام شد؛

 آمادگی استان واسط عراق برای همکاری 
با ستاد اربعین دانشگاه آزاد اسلامی

صفحه 38 را بخوانید

رئیس واحدشاهرود عنوان کرد؛

خدمت بیش از 500 پزشک دانش آموخته 
واحد شاهرود به جامعه  

8
دانشجوی واحد شبستر قهرمان رقابت های 

بین المللی مچ اندازی شد 
12

درجلسه شورای دانشگاه آزاد اسلامی استان 

آذربایجان غربی مطرح شد؛

ورود واحد های دانشگاهی به بحث گردشگری 
درصورت آمادگی خوابگاه ها  

17
نشست معاون آموزشی دانشگاه علوم 

پزشکی واحد تهران با اساتید و روسای 
بخش های بیمارستان امیرالمومنین)ع( 

24
آذرماه سال جاری برگزار می شود

پنجمین کنفرانس ملی تحقیقات نوین 
درشیمی و مهندسی شیمی واحدماهشهر 

26
بهداد سلیمی: 

 دانشگاه آزاد اسلامی قائم شهراز نظر علمی 
و ورزشی سرآمد دانشگاه های کشوراست  

28
معاون فرماندار شهرستان بافت عنوان کرد؛

دانشگاه آزاد اسلامی پیشتاز در توسعه علمی 
و پژوهشی کشور  

35
دفتر ارتباط با استاندارد در واحد سنندج 

افتتاح شد  
38

برای انعکاس عملکرد خود 
با سازمان آگهی‌های 
روزنامه فرهیختگان 

تماس بگیرید
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    گاهی حمایت‌ها به ضرر ماست

 4
گاهی این موج‌هایی که برای حمایت از کارآفرینان به‌خصوص شرکت‌های 
دانش‌بنیان در کشور ایجاد می‌شود، به ضرر ماست. آنقدر قوانین سختگیرانه 
و دس��ت و پاگیر است که بهتر اس��ت اصلا دولت کاری نداشته باشد و اجازه دهد 
کارآفرین خودش از پس مشکلاتش بربیاید. مثلا همین صندوق نوآوری و شکوفایی، 
وام‌های خوبی با بهره پایین می‌دهد، اما چند ماه ش��خص را درگیر خودش می‌کند 
و تمرکز او را از کار می‌گیرد، یا همین بحث معافیت‌های مالیاتی آنقدر بند و تبصره 
دارد که آخر هم ما بعد از دوندگی‌های بسیار نتوانستیم از آن استفاده کنیم. اتفاقات 
این‌چنینی تمرکز کارآفرین را از بین می‌برد و وقتی را که باید صرف انجام تحقیق و 
توسعه کند، با پروسه‌های تکمیل مدارک و جلسه رفتن و... هدر می‌رود. اگر هم قرار 
است قوانینی در کشور برای حمایت از کارآفرینان اجرا شود، باید شفافیت اجرایی 
داش��ته باشد. درحال حاضر قانون یک چیز می‌گوید و یک چیز دیگر اجرا می‌شود. 
گاهی هم تبلیغاتی که درباره حمایت از شرکت‌های دانش‌بنیان انجام می‌شود، تصور 
غلطی را در ذهن افراد ایجاد می‌کند که سبب می‌شود به مشکل بخوریم. طرف مقابل 
ما در بازار فکر می‌کند که چون ش��رکت دانش‌بنیان هس��تیم، از وام‌های میلیاردی و 
معافیت‌های مالیاتی استفاده می‌کنیم و در نتیجه در تعاملات‌مان دچار مشکل می‌شویم. 
توقع دارند فاکتورها را طور دیگری برایشان صادر کنیم یا از آنها پیش‌پرداخت نگیریم. 
البته در بحث کارآفرینی نباید همه از دولت انتظار داشته باشند. خود کارآفرین هم باید 
بداند در چه راهی قدم گذاشته و صبر و تحمل داشته باشد. متاسفانه کارآفرین‌های 
ما اهل صبر و پشتکار نیستند و اگر سر سه ماه، به هدف‌شان نرسند، دلزده می‌شوند 
و پا پس می‌کش��ند. الان خیلی مرسوم اس��ت که کارآفرینان وضعیت خودشان را با 
کارمندان مقایسه می‌کنند و ناامید می‌شوند. اگر قرار بود همه با این دیدگاه و فرهنگ 
زندگی کنند، کشور خیلی عقب‌تر از حالا بود. نکته اینجاست که باید برای به دست 
آوردن هر ارزشی، سختی کشید و گاهی نتیجه‌ای که از کار به دست می‌آید، از درآمد 
و مس��ائل مادی مهم‌تر و ارزشمندتر است. اگر می‌خواهیم در کشور پیشرفت کنیم، 

این مدل ذهنی باید تغییر کند.

    ایده در دوران دانشجویی

 5
شرکت از س��ال 84 ثبت 
شد، اما ایده اولیه این کار 
به دوران دانشجویی من و همسرم 
برمی‌گردد. من لیسانس مهندسی 
کارشناسی‌ارش��د  و  پزش��کی 
ه��م  همس��رم  و  دارم   MBA
دکتری معماری کامپیوتر دارد. در 
آن زمان ایده سطح‌سنج را مطرح 
کردیم و توانس��تیم در آزمایشگاه 

دانشگاه، یک نمونه آزمایشگاهی از آن را با همکاری و راهنمایی استادان بسازیم. 
آن پروژه بس��یار کوچک بود، ولی اس��تادان ما را تش��ویق کردند و گفتند امکان 
استفاده از آن در صنعت هم وجود دارد. ما از همان زمان شروع به تحقیق درباره 
صنعت کردیم تا ببینیم این محصول را چطور باید بسازیم و پیاده‌سازی کنیم. سال 
87، به شهرک علمی – تحقیقاتی اصفهان پروپوزال ارائه کردیم و بعد از دو سال 
توانستیم، ورژن اولیه آن را در شهرک بسازیم که البته ایرادهای بسیاری داشت و 
قابلیت نصب در صنایع را نداشت. کم‌کم آن نمونه اولیه را بهبود دادیم و با رفت 
و آمدی که در صنایع داشتیم، فهمیدیم می‌توان در حوزه ابزار دقیق و اتوماسیون 

صنعتی کارهای زیادی انجام داد.


